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L’Etat mauritanien a adopté un nouveau décret qui
P q

remplace et modifie les disposition du code n°126-2017
portant sur 'application de la loi n°2010 sur la passation
des marchés publics.

Ce nouveau décret porte des changements liés aux
procédures d’achat inférieurs au seuil des marchés.

Pour examiner les nouvelles dispositions de ces

P
procédures, EST Formation propose une formation a

Nouadhibou du 30 aofit au 3 sept 2021.

Objectifs de la formation

o Développer une compréhension détaillée de la
passation des marchés selon le Manuel des
procédures d’engagement des  dépenses
inférieures au seuil.

@ Maitriser le nouveau Manuel des procédures
d’engagement des dépenses inférieures au seuil
(édition avril 2021) et sensibiliser sur les
nouvelles orientations.

o Comprendre les activités, procédures, normes

achats de
fournitures et de travaux, ainsi qu’a la sélection
de consultants.

@ Définir et planifier toutes les activités du
processus de sélection de fournisseurs et d’une

demande de proposition.

et principes sous-jacents aux

Public Cible

Cette formation est destinée aux personnes
impliquées dans la passation des marchés en
général et les Présidents et membres des
Comités Internes des Achats Inférieurs au Seuil

(CIAIS)
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Contenu de |la formation

Module 1 = Généralités

* Champ d’application

* Planification et engagement des achats

* Procédure d’engagement des achats

¢ Estimation des Ressources financiéres

* Modalités de planification des achats

* Création, organisation et fonctionnement du
CIAIS

* Archivage des dossiers du Comité (CIAIS)
Modéles et supports

[V Module 2 - Processus d’achats des fournitures,
travaux et services
* Consultation de Fournisseurs
* Elaboration du dossier.
* Evaluation des Offres.
¢ Attribution et recours.

E’Module 3 — Processus d'acquisition des services
de consultant
* Méthodes de sélection.
* Termes de référence et ’estimation du budget.
* Demande de Propositions.
* Evaluation des Propositions.
» Négociations et attribution du contrat.

Animation

Ce séminaire sera animé par des spécialistes
de la passation des marchés dans ses aspects
techniques, économiques, financiers et
juridiques, ayant une longue expérience
dans ’exécution de gros marchés.

m Condition de Participation

Les participants doivent payer les frais
d’inscription avant le début de la formation.
Les candidatures doivent parvenir a2 EST a
travers son adresse (postal, Fax ou E-Mail)
en utilisant la fiche d’inscription officielle
(joint A ce dépliant).
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